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【课程引言】

电子商务随着互联网的发展迅速崛起,电子商务市场成为目前最具潜力、发展最快的市场之一!在此基础上，中国电子商务市场充满机遇和挑战！为迎接市场机遇和挑战，通过模式创新，首次将高校与行业资源进行整合，特推出电子商务与互联网思维管理高级研修课程。

该课程旨在培养传统企业电商思维及电子商务管理领域高层次人才，使其系统学习电子商务管理的理念、方法和手段，扩展电子商务管理的视野和思路，学习借鉴国内外电子商务成功企业的管理思想、方法和经验，并通过互动式案例教学，充分体验电子商务的实践应用，真正掌握电子商务的核心内容和操作要领。
【课程特色】
· 师资雄厚，领略名校风范

特邀著名学者、高校名师、电子商务领域的实务专家、知名电子商务企业的高管人员领衔授课，提供全新视角，分享名师智慧。

· 理论实践，避免纸上谈兵

专业理论与行业案例相结合，解读电子商务操作案例,互动交流面临问题,避免坐而论道。教学内容着眼于提高学员的实战能力，精选实际案例，突出案例讨论，安排企业参观、现场教学、互动游戏等教学方式帮助学员学以致用，融会贯通。
· 健全组织，创造良好氛围

课程实行班主任带班制，并由学员选举班委，多渠道建设班级体。建立学习小组，在教师指导下开展互动研讨，交流企业资本经营管理经验，探讨解决资本经营中存在问题的途径。

· 高端论坛，开阔国际视野

课程将定期举办论坛和沙龙，邀请国内外知名电子商务专家学者、与学员进行互动交流，进一步开拓学员的视野和思维。同时，学员获得全国各地举办的国际高峰会议资格，让学员亲临现场感受高峰对话。

· 洞悉行业，把握实时商机 
中国电商，抢先把握企业转型与发展良机，做到事半功倍。 
【主办单位】

清华大学深圳研究生院成立于2001年，座落在深圳市南山区西丽大学城。是清华大学和深圳市合作创建的高层次人才培养基地和科技创新基地，直属清华大学，为清华大学唯一的异地办学机构，是清华大学教育改革的试验田和创建世界一流大学的重要组成部分。
研究生院下属培训学院顺应知识更新、国际化办学发展趋势和人才培养模式创新的要求，面向全国，自创建以来，已为社会培养了上万名高层次人才，成为研究生院的一个窗口和整合社会资源的公共平台。

【课程设置】

第一模块：传统企业与电子商务

1.国内外电子商务的发展现状及未来趋势
2.移动互联网时代给传统产业带来的机遇与挑战
3.传统企业拥抱互联网困境

4.传统产业互联网转型与升级
第二模块：传统企业触网战略规划

1.触网战略规划的问题架构

2.电子商务战略规划

3.电子商务供应链的系统建设

4.互联网上品牌管理体系建设
第三模块：移动互联与模式创新
1.移动互联时代电子商务服务模式探索

2.移动互联时代的社交化电子商务
3.电商团队建设与技术与风险管控

4.移动互联时代产业链整合与价值创新

第四模块：电子商务管理思维与整合营销

1.网络舆情管理与危机应对

2.电子商务的数据化管理

3.网络分销与渠道建设策略
4.线上和线下渠道的和谐之道
第五模块：物联网与电子商务
1.物联网时代电子商务新趋势

2.物联网时代的新商业模式

3.物联网技术在电子商务中的应用

4.物联网与传统行业转型升级
第六模块：大数据与信息革命
1.大数据与传统企业精细化经营

2.传统企业大数据投资策略

3.开拓新的市场大数据下的企业网络营销

4.大数据运用之引领商
【师资力量】 （部分课程或讲座师资）
姜旭平：清华大学经济管理学院市场营销系教授
柴跃廷：清华大学教授、博士生导师，清华大学自动化系系统集成研究所副所长，国家CIMS 工程
技术研究中心现代物流与电子商务研究室主任。
荆林波：中国社会科学院教授、博士生导师，享受国务院特殊津贴专家，中国社会科学院信息服务
与电子商务研究室主任、中国电子商务协会专家委员。
高  翔：高翔老师现任赛伯乐投资集团合伙人，原国美在线CEO,原当当网副总裁，知名电子商务专家。1991年以全院第一名的成绩毕
业于清华大学经济管理学院，
陈  赞：清华大学企业信息化管理课程主讲教授，博士生导师，企业流程再造专家，实战派管理专家。
肖利华：特步集团副总裁（分管供应链系统运营中心）兼 电子商务中心总经理，特步电商跃居中国运动品牌第一名的操盘者，清华大学博士后，中科院管理学博士，中国信息化十大CIO领军人物
胡小明：原国家信息中心副主任，深圳市信息行业协会会长。
于  刚：1号店董事长，联合创始人。曾任美国德州大学奥斯汀分校管理学院终身教授和座席教授，曾任戴尔公司副总裁，亚马逊副总裁。
雷 军：现任金山软件公司董事长，小米科技CEO，著名天使投资人，武汉大学名誉教授，全国人大代表，2012CCTV中国经济年度人物新锐奖。
周宏明：时光国际创办人，艾瑞学院首席顾问， 20年以上的互联网工作及创业成功经验。在美国，台湾，中国大陆有着丰富的信息科技、电子商务及零售渠道工作及创业经验。

刘东明： 中国电子商务协会网络整合营销研究中心主任，曾就职于奥美等国际4A公司，荣获了2009中国十大网络营销案例奖、艾瑞中国最佳网络广告创意奖及易观国际网民最佳认知奖等众多奖项。

龚文祥：触电电子商务创始人、前华强北在线CMO，电商界意见领袖,被认为中国电商界人脉及资源最广的人之一。
季卫东：摩根士丹利亚洲董事总经理，负责大中华地区媒体及互联网行业投资。
【招生对象】
企业董事长、总经理等高层管理人员;外企的中国地区高层管理人员；
传统企业转电商的高层管理者；科技园区等组织机构人员；

有志于从事电子商务行业的各界人士。
【学    制】 学制一年，144学时。分阶段授课；每两月集中授课三天。
【开课时间】2015年6月12日-14日，时间另行通知。
【上课地点】清华大学
【课程费用】人民币39800元（含：学习、教材、结业证书、拓展活动等费用，食宿、交通费自理）
【证书颁发】完成全部课程学习，通过课程的考试或考查合格者，可获得清华

大学深研究生院颁发的“电子商务与互联网思维管理高级研修班”结业证书。
【报名流程】

报名时间：即日起开始报名，每期限定人数，报名从速，名满为止。

      

学员填写报名表，将填好的报名表以传真或电子邮件方式提交，并及时确认。 
在收到入学通知后，请在两日内将学费汇入指定账户。

学员填写报名表，将填好的报名表以传真或电子邮件方式提交，并及时确认。 
准备以下申请材料，并将所有材料随报名表一同发送至清华大学深圳研究生院 自主创新培训中心项目办公室

（1）身份证复印件1张

（2）学历证明复印件2份
（3）蓝底正面彩照2寸2张、1寸2张，共4张

· 清华大学深圳研究生院相关工作人员根据学员提供的申请资料进行资格审核，结合学员的工作经历、报名顺序择优录取。
· 接到申请资料后进行审查，向通过审查的学员发送入学通知书。

· 学员被录取后将学费汇入指定账户，交费底单上注明学员姓名和电子商务与互联网思维管理高级研修班，并将汇款凭证复印件传真到清华大学研究生院。学费到帐后由我院财务统一开具发票。
· 收到学费后确定为正式学员。并发放入学报道须知，学员根据报道须知及时入学学习。
【联系咨询】
地址：清华大学电子实践基地C303室
电话：010-57100393         联系人：张老师  13520275320
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